SEMINAH!O DE LA ASOCIAC!GN DE COMERCIANTES

Métodos e ideas parael
mcremento en las ventas
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Ell-lntal'ﬁ‘inmiaﬁmeiamimela—
gido por la Asociacién de Co-
merciantes e Industriales de la

ciudad para el desarrollo de un

seminario de técnica en ventas,

en el que participaron mas de

veinte personas. “Lo que inten-
tamos es dar a conocer métodces

mas bwn psxcoldglcns, mediante

ideas y trucos, que pueden ayu-

dar alos comerciantes a mejorar
las ventas, sobre todo en la si-
tuacién de crisis en la que nos en-
contramos inmersos’, aseguro el
ponente y respnnsable de Su-
pranova, Carlos Jiménez. En este
sentido, destaco que la gente, a

pesar del mnsidﬁra.ble incre-
mento de los m‘ecios, tiene ne-
cesidad de eﬁmprat; “pero lo que
pasa es que ahora son mucho més

selecﬁm a la hora de elegir los
producbas o servicios”

Unas jornadas dirigidas a los
responsables de la venta reacti-
va, en la que el cliente espera una
reaccién del comerciante, la de

producios tangibles y la de ser-

vicios “Alolargo del dia hacemos
muc’ as cosas de forma incons-

cien : como lavarnos los dientes

vla ,ara,porloquemtemammas
foczlizar 1as cosas que hacen bien

para que las recuerden y desa-

rrollen durante su actividad”, dijo.
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