. Una de los:principales
~ problemas que denuncia
ta Unidn.da Consumidos
res deJaén es que, du-
rante las dilerentes cam-
pafas de rebajas qua
realizan Jos estableci-:
mientos comerciales, sa
confunde el ocio con las |
compras gue se desa-
rrollan, En este sentido,
advierten que este com= !
portamiento quecalifican
deinadecuado, y que co-
loquialmente se conoce
como "ir de tiendas”, pu-
deda acarmear, ademas,
importantés dificultades
economicas, problemas
psicolégicos ya que los
consumidores compulsi-
vos se pueden sentir
frustrados si no adquie-
ren algln producto, aurn-
que no lo busquen.

EMPRESAS u El primer dia de julio comenzaron las
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rebajas. Desde entonces, y hasta finales de agosto, los

establecimientos de la ciudad de linares aumentaran sus ventas = Esta campana atrae a gran cantidad de
visitantes que, ademas de comprar, disfrutan de la gastronomia y las actividades que se realizan en Linares

Los comercios atienden a miles de
clientes en la temporada de rebajas

as rebajas llegaron a los co-
L mercios de Linares el pa-

sado 1 de julio y, tanto los
establecimientos que forman
parte del Centro Comercial
Abierto como las grandes su-
perficies fueron un hervidero de
visitantes desde primeras horas
dela mafiana. El presidente dela
Asociacion de Comerciantes e
Industriales de la cindad {ACIL),
Luis Pedro Sanchez, y el jefe de
Relaciones Externas de El Corte
Inglés, Miguel Sdinz, celebraron
el éxito de esta primera jornada
de precios reducidos —que con-
tinuard hasta finales deagosto—
en la que numerosos visitantes
realizaron sus compras enlaciu-
dad. De esta forma, la estampa
del 1 de julio no era la tipica de
un domingoe cualquiera, puesto
que el bullicio en las calles y de-
cenas de personas cargadas con
bolsas dibujaron un paisaje mis
cercano a un dia laborable.

Al final, una buena jornada de
compras, puesto que la mayor
parte de los responsables de es-
tablecimientos destacaron losin-
teresantes indices de ventas que
se han conseguido durante estos
primeros dias de rebajas v mos-
fraron su nplimisnm ante |a es-
peranza de alcanzarun volumen
de negocio superior al de la cam-
pafia del afio pasadeo.

En este sentido, se prevé que
miles de personas visiten el mu-

nicipio para realizar sus com-
pras durante las rebajas, que co-
menzaron con lz apertura ex-
traordinaria —puesto que
empezaron en domingo— de
grandes superficies comerciales
¥ una parte importante de tien-
das pequefias. Ademis, el ni-
mero de establecimientos del
Centro Comercial Abierto que
secundan esta campaiia va en
aumento afio tras afio y, segiin
aseguran los responsables de al-
gunos de estos comercios, las
ventas que se producen en esta
época seincrementan misde un
cuarenta por ciento con respecto
al resto del afio. De esta forma,
todos los comercios que forman
parte de ia Asociacién de Co-
merciantes e Industriales de Li-
nares (ACIL) rebajan sus precios
durante estos dias, lo que su-
pone un total de mis de 225 es-
tablecimientos de la ciudad.
Ademnds, aunque la mayoria
delos comercios comenzaron la
temporada de rebajas con des-
cuentos superiores al veinte por
ciento, éstos se incrementarin
conforme pasen las semanas, tal
¥ como ha ocurrido en afios an-
teriores, aunque durante estos
primeros dias se encontraron
productos al setenta por ciento,
Por su parte, El Corte Inglés
afronta esta campana con el
lema *Rebajas alucinantes”, con
descuentos lante en prendas,
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Los comer- La mayoria
ciantesdes-  de los esta-
tacan los blecimientos
importantes  cuentan con
indices de descuentos
ventas que que van del
hanalcanza- 20 al 70 por
doestosdias ciento
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como en productos de alta se-
leccion. Miguel Siinz, jefe de
Relaciones Externas del centro
comercial, afirma que una de las
ventajas que ofrece su empresa
es la amplia variedad de-articu-
los con total garantia de devalu-
cion, “La mayor demanda de es-
tosdias se centraen losarticulos
que componen el equipamiento
familiar, como moda, bafio, za-
pateria y complementos. Asi-
mismo, la zona de confeccion es
especialmente visitada®, ase-
gura. También asevera que la
afluencia de compradores du-
rante el primer dia de rebajasau-
menta cada afio. “Una cosa que
llamna la atencién de los clientes
€5 que se encuentren los mis-
mos productos que habian visto

en semanas anleriores con pre-

ciosreducidos y con la misma ca-
lidad”, afirma el responsable de
Relaciones Externas de la super-
ficie comercial gue, ademiis, ase-
gura que cuentan con gr:m can-
tidad de ropa, zapateria y

complementos de la época esti-

val que, debido a las bajas tem-
peraturas que se han sufrido du-
rante los Gltinies meses, no ha
salido a la ealle. “Una nueva
oporiunidad para sacar el stock
delasuperficie comercial fuera”,
indicd Miguel Siinz,

Consejos

Ante el comienzo de esta nueva
campafia en la que los estableci-
mientos reducen sus precios de
forma considerable, y coma ya
es tradicional, la Unién de Con-

gUn aseguran log ¢omer-
i'ciartes dela ciudad, durante
estaépocadestdoan, entre los

productos mas vendicos, los.. .

+de moda, os equipamientos’
+-personalesy de hogar. Asi; se-
gon la Confederacién Empre-
sanal de Comercio de Andalu-
cla, la mayoria de . los
establecimientos han cormen: -
zado |a temporada con des- -
cuenios superiores al veinte

sumidores UCE-Jaén ha emitido
uninforme con el tradicional de-
cilogo de aspectos que el consu-
midor debe tener en cuenta.

En primer lugar recomienda
comprar con moderacion y exi-
gir las mismas calidades en las
prendas y articulos que el resto
del afio. “Es conveniente com-

. probar los articulos en los esta-

blecimientos y sus precios, para
comprobar cuiles son aquellos
descuentos que interesan y si
realmente se lleva a cabo la re-
duceion”, sefialan desde la
Unién de Consumidores de
Jaén. Para evitar la compra com-
pulsiva aconsejan realizar una
lista con los que se necesita ad-
quirir, y si bien es cierto que

los comerciantes no tienen

por dlento (auncuerva dirante

. el pasado™ de julio se vieron'.

algunads del cingienta por:
‘clentoy, hasta del setenta por
clento) para atraer a los clan- .
-es que, segin los ptimeros:
‘cdicuios, enAndalucia, e gas+
taran una media de unas
cento cincuenta euros en las
rebajas. Esta cantidad sa in-
crementa en olras comunida-
des autdnomas, -
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