=* la obligacién de devolver
ningin articulo ana serque
esté defectuoso, si durante el afio
elestablecimiento ha anunciado
que admite devoluciones, tendrd
que aceptarlas también durante
esta época de rebajas y descuen-
tos, salvo que senale expresa-
mentelocontrario de una forma
bastante clara y visible.
Asimismo, advierten que e|
producto adquirido antes de las
rebajas y devuelto en este pe-
riodo puede ser una trampa: Jos
cormercios tienen la obligacion
de devolver el precio que el arti-
culo tenia cuando fue comprade.
Los comerciantes no pueden
anular la garantia de un pro-
ducto con fa excusa de que esti
rebajado, mientras que la eti-
quetadebecontener el precioan-
terior a las rebajas y el reducido.
Mo se consideran rebajas los
producios que no se encontra-
ban en el comercio con anterio-
ridad o los que se encuentran de-
teriorados o adguiridos con
objetode que se vendana un pre-
cio inferior. Ademds, subrayan
ue para que U comercio se en-
marque dentro de las rebajas, la
reduccion de precios debe afec-
tar al cincuenta por ciento de la
mercancia del local y los articu-
los que no se encuentran en esta
situacion deben estar separados
para no confundir al cliente.
Porotra parte, desdela Unién
de Consumidores de Jaén ad-
vierten la importancia de no de-
jarsellevar por las camparas pu-
blicitarias v, antes de comprar,
elaborar la lista anteriormente

indieada con el principal obje-
tivo de que luego no se descua-
dren los presupuestos debido a
la adquisicién de productos de
forma compulsiva.

Una precaucién aconsejable
y fundamental es elegir y selec-
cionar productos antes de que

El Pasaje del Comercio es, durante estos dias, un hervidero de gente.

comiencen los periodos de re-
bajas, lo que permitira a todas
aquellas personas que se acer-
quen conocer el precio anterior
yecaer en lacompra de productos
que cuentin con escasa calidad
¥y que se fabrican, de manera ex-
presa, para esta época. »

| Localidad Linares
| Profesion Comerciante

i »¢Comoesla participacién de
i los comercios de ACIL el pri-
! mer dia de las rebajas?
: BCadaano son mas los que el
. dia del comienzo de esta cam-
EE pafa abren aunque sea do-
| mingo o festivo.
% | »¢{Como afecta a las ventas?
% PAl principio suben mucho,
luego bajan un poco, pero se
| suelen incrementar en mas de
| un cuarenta por ciento.
*¢Qué es lo mis importante
de esta campafia?
B Un buen asesoramiento
por parte del comerciante al
consumidor, para que se
siente seguro de que ha exis-
tido rebaja en el precio origi-
nal de un articulo. Hay que
| controlar muchos matices
para que se ofrezca un co-
mercio competitivo.
> ¢Cudintos comercios perte-
necientes a ACIL participan?
bTodos. Pricticamente el
| cien por cien de los ambitos
| de textil, zapateria bisuteria y
demds desempefian un papel

“Ia competencia de grandes
superficies supone un reto”

]

i

activo en esta campafia. Enel |
Centro Comercial Abierto es- |
tamos mas de 225 estableci- -

mienios, aunque tenemos
asociados muchos més colec-
tivos linarenses.

* iQué productos son los més

solicitados en Linares?
B5e centran muchos en los
servicios y menajes del con-

sumidor para el aprovisiona-
miento de materiales, como

bpticas, ropa, menaje de ho-
gar, zapateria, efcétera.
»:Como afecta la competen-

cia de las grandes superfides |

al pequefio comercio?

B Siemnpre he sido muy res-
petuoso con su competencia y
ACIL surge para hacerles
frente, A través de nuestro

trabajo la competencia se ha |

mermado. Me preocupa mas
queno se consuma, Las gran-
des superficies son un re-
clamo mis para Linares,
Nuestros empresarios no lo
ven como algo dafiino. Su-
pone todo un reto. =




